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CONSIDERACOES ACERCA
DA REPRESENTACAO COMERCIAL FRENTE
AO NOVO CODIGO CIVIL

JAIRO SADDI

1. Introdugdo. 2. Natureza juridica da representagdo comercial e de seus
efeitos contratuais. 3. A remuneragao do representante comercial. 4. Hi-
poteses de ruptura da relacao contratual e de suas consegiiéncias juridicas.

1. Introdugao

A Lei 4.886, de 9 de dezembro dec
1965, que regula as atividades dos repre-
sentantcs comerciais autdnomos, estd pré-
xima de completar 40 anos de vigéncia.
Neste periodo, a lei sofreu uma grande mo-
dificagdo na década de 1990, através da Lei
8.420, de 8 de maio de 1992, que alterou
diversos dispositivos.

A referida lci interfere diretamente,
estabelecendo regras ¢ normatizando a re-
lagdo entre o Representado e o Represen-
tante. Esta relagao, também muito conhe-
cida como “relacgdo de agéncia”, é a repre-
sentagdo comercial. A legislagédo especifi-
ca determina aspectos contratuais e juridi-
cos cnvolvendo a atividade de comerciali-
zagao de produtos por meio de represen-
tantes comerciais.

Por seu turno, o novo Cédigo Civil'
disciplina, a partir do art. 710, o contrato
de agéncia e de distribuicdo. Tais institutos
ndo apresentam nog¢Oes Ou normas scme-
Ihantes no Cédigo Civil de 1916,* sendo,
contudo, pratica comercial ampla e antiga-

1. Ler 10.406, de 10.1.2002.
2 Lei 3.071, 1%.1.1916

mente utilizada. Estabeleceu, pois, o legis-
lador, normas gerais aplicdveis a espécie.
Desta forma, pacifica é a coexisténcia do
novo Caédigo Civil com a Let 4.886/1965
por se tratar do mesmo instiluto, como pro-
curar-se-a mostrar neste ensaio.

O presente artigo envolve trés temas.
O primeiro tem por escopo definir a natu-
reza juridica da representagio comercial e
os seus efcitos contratuais na comerciali-
zagao de produtos sob a égide do novo Co-
digo Civil e a lei da representagdo; o se-
gundo, da incidéncia das respectivas comis-
sOes e das suas formas de pagamento; ¢.
finalmente, o terceiro, das hipdteses de rup-
tura contratual e de suas conseqiiéncias ju-
ridicas.

2. Natureza juridica da representagdo
comercial e de seus efeitos contratuais

O contrato de agéncia, nos termos do
art. 710 do novo Cddigo Civil é aquele atra-
vés do qual “uma pessoa assume, em card-
ter ndo eventual e sem vinculos de depen-
déncia, a obrigagdo de promover, a conta
de outra, mediante retribuigio, a realizagio
de certos negdcios, cm zona determinada,
caracterizando-se a distribui¢do quando o
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agenle tiver a sua disposigiio a coisa a ser
negociada”. O pardgralo tnico deste dispo-
sitivo permite taxativamente a possibilida-
de de o proponente conferir poderes ao agen-
le para representd-lo na conclusio do negé-
cio, aplicando-se nesta hipélese as regras
fixadas no cédigo referente ao mandato.

Como asseveraram Anténio Felix de
Aratjo Cintra ¢ Renato Berger, em minu-
dente ensaio sobre o tcma, cabem duas in-
dagagdes centrais: (a) se o contrato de
agéncia previsto no Cédigo Civil é o mes-
mo contrato previsto na Lei do Represen-
tante Comercial (Lei 4.886/196S5, confor-
me postcriormente alterada) ¢, cm caso po-
sitivo, de que maneira devem ser interpre-
tadas as normas desses dois diplomas le-
gais sobre a matéria; e, (b) se a distribui-
¢do prevista no Cédigo Civil é a mesma
relagdo contratual que tradicionalmente ndo
cra objcto de legislagio especifica e que
cra conhecida por distribuigdo.’ Mais do
que uma mera questio de nomenclatura,
aqucles cnsaistas lembram que o proprio
nome “representagiio comercial” nao traduz
corretamente a nogio do contrato a que sc
refere. O termo mais adequado scria agén-
cia, advindo do termo inglésagency (agen-
te), “posto que a relagio negocial implica
agenciamento de pcdidos. A representagao
poderia ou ndo ocorrer, dependendo de se-
rem ou nio conferidos poderes para que o
agenlc rcpresentassc o proponente na con-
tratagdo dos negdéeios. Ou scja, 0 agencia-
mento sempre ocorreria por forga da natu-
reza do contrato, scndo que a representa-
¢ao apenas existira sc, além de agenciar os
pcdidos em favor do proponente, o agente
tivesse poderes para representd-lo nas res-
pectivas relagdes de compra ¢ venda dos
produtos agenciados. Diante dessa situagdo,
é facil entender quec os legisladores do C6-
digo Civil apenas utilizaram o nome que
lhes parcceu refletir de maneira correta a

natureza do contrato™.?

3. Antonio Fehx de Araujo Cintra et alli, “*De-

fini¢io de agéncia ¢ distnbwigiio™, Gazeta Mercan-

tif 20.3.2003.
4. Idem, ibidem.
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A definigdo de agénciano Cédigo Ci-
vil é idéntica a definigio de representacdo
comercial na Lei do Representante Comer-
cial, como se verd. A diferenga no novo Cé-
digo Civil € a exclusido da expressiao “ne-
gdécios mercantis” que aparecc na Lei do
Represcntante Comercial, mas segundo
Araijo Cintra e Berger, “a exclusdo ¢é ab-
solutamente coerente com o desaparcci-
mento da diferenciacdo entre negdcios ci-
vis e mercantis na lei brasileira. Em ambos
os casos, trata-se do agenciamento de pe-
didos em favor do proponente ¢ do recebi-
mento de remuneragio pelos negécios con-
cluidos. Ou seja, caracleriza-se a figura
classica de aproximag¢ao do comprador e
vendedor, realizada pelo agente, que é con-
tratado para encontrar compradores para os
produtos do proponente. Note-se, ainda, cu-
riosamente, que a Lei do Representante
Comercial utiliza a expressio “agenciando
propostas ou pedidos’ cxatamentc na defi-
ni¢ao da atividade do representante. Assim,
observamos que existe uma estipulagio ge-
ral ¢ bastante abrangente, evolvendo tanto
o contrato de agéncia quando o contrato
de distribuicdo. Distingue-se o segundo do
primeiro pelo fato de para caracterizar-sc a
distribuig¢do ¢ necessario que o agente tenha
a sua disposigdo a coisa a ser negociada™.

A regulamentagio vigente da represen-
tagdo comercial. pela Lei 4.886/1965, além
de cspecitica e restrita aos interesses da-
queles cujos efeitos recacm, constitui-se um
sistema juridico funcional ¢ tnico. Com o
advento do novo Codigo Civil, a vista de
uma andlise descuidada, poder-se-ia ima-
ginar alguma espécie de conflito entre os
normativos aplicdveis a espécic em ques-
tdo. Entrctanto, uma lcitura mais atenta
afasta tal hipdicse; obscrvamos que se tra-
tam de dispositivos suplementares, perfci-
tamente cocxistentes® Veja-se que a men-

5. Este entendimento decorre da previsio, no
novo Codigo Civil, da aplicagio de legislagio margi-
ndria, a saber: “Ad. 721. Aplicam-sc ao contrato de
agéncia ¢ distribui¢io, no que couber, as regras con-
cernentes a0 mandato € i comissiio ¢ as constantes
de let especial™.
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Clonada lej regulamenta a profissao de re-
prese_nlar_nc comercial, normatizando a mes-
M3, mstituindo o registro obrigatério dos
que exercam a profissio em Conselhos Re-
Eionais criados nos termos do seu art, 62da
lei. Ass.im. aplicam-se aos representantes
comerciais auténomos a legislagio especi-
fica e, subsidiariamente, as inovagdes tra-

zidas pelo novo Cédigo Civil pétrio, con-
soante o art. 721,

Conceituada no art. 12 da Lei 4.886/
1965, com redagio que lhe foi dada pela
Lei 8.420/1992, temos que a representagio
comercial € instituto juridico que pressu-
pde um contrato remunerado, firmado en-
tre dois comerciantes ou empresas comer-
ciais, para que uma parte promova a venda
de produtos da outra, efetuando negdcios
em nome dela, ou realize aproximagio de
clientes ou fregueses, mediante determina-
das condigdes, que lhe serdo varidveis em
cada caso. Rubens Requido, comercialista
emérito que se debrugou sobre o tema da
representagao comercial em obra seminal,
assevera que existe representagiio “sempre
que alguém age em nome e no interessc de
outrem”.® Planiol, por seu turno, observa
que os atos de uma pessoa agindo por ou-
tra, sem que cla seja atingida pelos resulta-
dos juridicos do ato que pratica, € caracte-
ristica também da relagdo de representa-
¢do0.” De Placido e Silva, nesta mesma sea-
ra, define a representagao comercial como
sendo a “‘denominagio atribuida ao estabe-
lecimento comercial ou a0 comércio em que
se tratam ou se encaminham negécios. A
representagio, assim, ndo € negdcio ou co-
mércio por conta prpria, mas comércio por
conta alheia ou de outrem” ?

Scgundo li¢ao do ilustre Prof. Waldirio
Bulgarelli, a representagdao comercial é
“uma atividade de intermediagdo exercida
pelo representante comercial autdnomo, em

6. Rubens Requido, Do Representunte Comer-
ciul, 8° ed., Rio de Janeiro, Forense, 2000, p. 15.

7. H. Planiol, Traité Elémeniaire de Drout Ci-
vil, v. 1, n. 117.

8. De Plicido e Silva, Vocabuliirio Juridico, Rio
de Janeiro, Forense, p. 1.352.

cardter profissional, sem dependéncia hic-
rarquica, mas, de acordo com as instrugdes
do representado. E um tipo especifico de
representagio, pois, em principio, O repre-
sentante ndio é mandatdrio (o que poderd
ser também desde que assim ajustado com
o representado), nem comissario (0 que po-
derd também ocorrer, cumulando ambas as
situagdes), nem empregado, nem prestador
de servigcos no sentido lécnico, mas que
presta servigos, através do exercicio da ati-
vidade de recolher (ou agenciar, como diz
a lei) propostas ou pedidos para transmiti-
los ao representado™.” Ainda 2 guisa de uma
definigao conceitual, por oportuno, Fran
Martins preleciona que “entende-se por
contrato de representagdo comercial aque-
le em que uma parte se obriga. mediantc
remuneragao, a realizar negocios mercan-
tis, em cardter niio eventual, em favor de
outra parte™."

Ressalte-se finalmente, a observagao
de Arnaldo Sussekind e Délio Maranhdo de
que as relagdes entre empresas ¢ pessoas
que lhe prestam servigos podem ser decor-
rentes de contrato de trabalho subordina-
do (como, por exemplo, o contrato de em-
prego, por prazo indeterminado) ou entao
decorrente do contrato de prestagdo de ser-
vigos auténomos, os quais incluem os con-
tratos de agenciamento ¢ os de representa-
¢io, objeto do parecer em tela."

Diante das defini¢gdes introdutérias
que se deram acima, destacam-se coIno ca-
racteristicas essenciais do contrato de re-
presentagao comercial cinco elementos
constitutivos, conforme a moderna doutri-
na, ¢ que podem ser listados como sendo:

a) Profissionalidade do representan-
te. A atividade do representante deve ser 0
agenciamento de ncgdceios, cm carédler pes-

9. Waldirio Bulgarelli. Contratos Mercantis,
9° ed., Sdo Paulo. Atlas, 1997, pp 504 ¢ 505.

10. Fran Martins, Contratos e Obrigugies
Comerciais. 3° ¢d., Rio de Janciro, Forense, 1993,
p. 327.

11. Arnaldo Sussckind e Délio Maranhio, “Re-
presentante comercial”. Revista LTr, v. 53, n. 3, Sio
Paulo, mar. 1989, p. 272.
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soal, por meio de propostas ou pedidos en-
viados ao representado. Assim, entende-se
que para o representado € uma atividade
ou ocupagio especializada, que supde pre-
paro determinado. Caracteriza a represen-
lacdo como um meio de subsisténcia remu-
nerada resultante do exercicio do seu tra-
balho.

b) Autonomia. Nao existe qualquer
vinculo de emprego entre o rcpresentante
comercial autdnomo e o representado, nio
existindo igualmente subordinagio hierdr-
quica, mas tao-somente uma subordinagio
de cardter exclusivamente empresarial. Or-
lando Gomes corrobora esta nogdo de au-
tonomia da relagao de representagio apon-
tando que existe subordinagio do represen-
tante as ordens do representado, ja que vai
realizar atos em seu préprio provceito sem,
contudo, caraclerizar-se por ser uma subor-
dinagio plena e incondicional.'”? Assim,
vale dizer, o representante nao é emprega-
do do representado. "

c) Habitualidade. A representagio co-
mercial se caracteriza pela prdtica sucessi-
va ¢ habitual de alos de agenciamento, sem
que se possa caracterizar como remunera-
¢do salarial que, por sua natureza, ndo pode
ser alcatéria e sujeita a intempéries. O re-
presentante percebe comissdes sobre os
negdcios por ele agenciados, participando,
indiretamente, dos riscos empresariais da-
quela atividade econdmica c o faz com a
frcquiéncia certa e determinada de uma ati-
vidade empresarial.

d) Comissionamento. E a remunera-
¢do do representante. através da estipula-
¢Ao de comissdes, as quais scrao melhor es-
tudadas adiante. Por ora, firme-se que é
caracteristica intrinscca do contrato de re-
presentagio a comissio em sendo retribui-
¢do ou gratificagdo paga pelo representado
ao representante.

12. Nio se confunde o conceito com o concei-
to de subordinagio juridica, por ter naturcza distin-
ta. V. nota de rodapé 24.

13. Orlando Gomes, Contratos, Sia Paulo,
Forense, p. 292.

e) Natureza comercial. E a Lei 4.886/
1919, no seu art. 1°, que expressamente es-
tabelece a natureza mercantil dos negécios
agenciados. Mesmo em sendo tipico contrato
intuitu personae, a natureza mercantil do
representante € evidente A prépria esséncia
dos atos relacionados com a execug¢iao de
negdcios, o que quer implicar em mediagio
e agenciamento de atos de comércio.

Até a edigiio de lei especifica, a pro-
fissdo do representante comercial auténo-
mo nao esteve legalmente disciplinada, de-
pendente, entdo, unicamente das obrigagdes
estabelecidas contratuaimente entre as par-
tes. Como séi ocorrer, e seguindo as trans-
formagdes histéricas, adveio a ja citada Lei
4.886/1965, revelando um alto carater so-
cial no seu contetido, inspirada nas mesmas
bases principioldgicas do Direito do Traba-
lho, emprestando dali institutos e figuras
afins, como o aviso prévio e a indenizagao,
entre outras, numa tentativa de estabilizar
as relacOes entre representantes e represen-
tados e proteger os representantes dos su-
postos abusos e incompreensdes cometidos
pelos representados, dando nova feigdo as
relagdes contratuais entre os agentes. '

O novo Cédigo Civil, como ja se dis-
sc, ndo modifica tais principios. Se estd se
dando outro nome para a mesma relagio
conhecida tradicionalmente como represen-
tacdao comercial, evidente que decorre da
definigdo equivalente do contrato, acima
mencionada, mas também da prépria regu-
lamentagao encontrada nos arts. 710 e ss.
do Cédigo Civil. Afirmam com percucién-
cia Aradjo Cintra e Berger: “Toda a lingua-
gem e toda a légica desses dispositivos
apontam para o agenciamento na compra e
venda de mercadorias, por exemplo quan-
do se fala em zona de atuagio do agente,
cessagio de atendimento de propostas, di-
reito 2 remuneragao pelos negécios conclui-

14. O projcto de lei que aprovou tal Lei se re-
feria, na sua exposigio de motivos: *(..) estendendo
ao representante alguma das vantagens e garantias
que a legislagio do trabalho asscgura ao trabalhador
assalariado™ (Exposi¢cdo de¢ Motivos A Leci 4.886.
Didrio do Congresso 9.12.1965).
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dps dentro da zona de atuagio e assim por
diante. Até a definigao de distribui¢do, que
COr}f(Enne serd visto aparece dentro da de-
fini¢do de agéncia e como um desdobra-
mento desta dltima, menciona claramente
‘coisa a ser negociada’. Ainda para demons-
trar que o Cédigo Civil tratou agéncia da
mesma forma que a chamada representa-
¢do comercial, verifica-se que o capitulo de
agéncia ressalva expressamente a aplicagao
de lei especial sobre a matéria, tanto na
parte especifica de indenizagdes (art. 718)
como na utilizagdo da lei especial sempre
que couber (art. 721). Ora, € evidente que
a lei especial contemplada no Cédigo Ci-
vil, cujo projeto foi elaborado em 1972, é a
Lei do Representante Comercial, datada de

1965, ou aquela que viesse a substitui-la”.

Se esta compatibilizada a Lei do Re-
presentante Comercial com o capitulo de
agéncia do Cédigo Civil, faz-se necessdrio
entender as causas de tal equivaléncia. Para
Aratjo Cintra e Berger, o novo Cédigo Ci-
vil ndo pretendeu esgotar a regulamenta-
¢do da matéria, tendo inclusive ressalvado
a aplicagdo de lei especial — do que se
depreende que devem ser considerados re-
vogados apenas os dispositivos da Lei do
Representante Comercial cuja matéria te-
nha sido regulada de forma diferente no
Cadigo Civil, permanecendo em vigor os
demais. E, como exemplos, tomemos a au-
séncia de cldusula contratual, donde agora
passa a valer a presungio de exclusividade
do Cdédigo Civil tanto para a zona de atua-
¢aoexclusiva do agente como para o agen-
ciamento, o que seria lipo de exclusivida-
de em favor do proponente. (Art. 711: *“Sal-
vo ajuste, o proponente ndo pode consti-
tuir, a0 mesmo tempo, mais de um agente,
na mesma zona, com idéntica incumbéncia;
nem pode o agenle assumir o encargo de
nela tratar de negécios do mesmo género,
a conta de outros proponentes”.) Afirmam
eles ainda: “‘E naquela que deve ser a maior
diferenga, o aviso prévio para encerramen-
to de contratos por prazo indelerminado nao
serd simplesmente de 30 dias como previs-
to na Lei do Representante Comercial, mas

deverd ter no minimo 90 dias e, ainda as-
sim, desde que jd tenha transcorrido prazo
compativel com a natureza e o vulto dos
investimentos exigidos do agente”.

Referidas previsGes legais, além das
bases filosé6ficas do direito trabalhista, en-
contram fundamento em dois principios
fundamentais do nosso ordenamento: 0
principio da prevaléncia da vontade publi-
ca sobre a vontade privada e o principio da
hipossuficiéncia relativa. Senao, vejamos.

a) Principio da prevaléncia da vonta-
de piiblica sobre a vontade privada. O sem-
pre atual Santiago Dantas ao discorrer so-
bre a evolugdo dos contratos no século pas-
sado, centrou seus estudos na contextua-
lizagcdo da evolugdo dos principios da au-
tonomia da vontade, da supremacia da or-
dem piblica e da obrigatoriedade das con-
vengoes, esta tltima limitada pela escusa
da forga maior e a evolugdo nas normas pu-
blicas que passaram a reger os contratos.
Destaca-se de seus ensinamentos o exalo
exame da matéria que nos pcrmitimos ci-
lar, na integra, trés principtos que encer-
ram o conceito acima: “O primeiro desses
principios foi o que se afirmou em contras-
te mais scnsivel com o direito anterior, ¢
por isso hd quem veja nele o (rago caracte-
ristico da doutrina contratual do inicio do
século XIX. Esse principio se traduz, em
primeiro lugar, na liberdade reconhecida as
partes de estipularem o que lhes convier,
fazendo de sua convengiio uma verdadeira
norma juridica, que entre elas opera como
lei. Nesse sentido, o principio da autono-
mia da vontade se opde a tipicidade do con-
trato. observada em certas fases histéricas
do Direito Civil; o contetido dos contralos
depende exclusivamente do interesse das
partes; todas as combinagdes podem ser
neles abrangidas, desde que, como veremos
ao examinar o principio seguinte, ndo ofen-
dam a ordem publica e os bons costumes.
(...) A autonomia da vontade ainda se tra-
duz na liberdade de contratar, isto €, de
contrair ou ndo um vinculo contratual. E
através deste conceito que a doutrina do
contrato se liga a da propriedade, traduzin-



ATUALIDADES

do a liberdade irrestrita de que goza o pro-
prietdrio de compromelter ou nio, segundo
seus interesses, o seu patrimdnio. Nio po-
deria ser chamado contrato, em face desse
conceito, o vinculo que a alguém fosse im-
posto por lei, ainda que se revestisse da
aparéncia contratual. O principio da auto-
nomia da vontade, expresso na liberdade
contratual e na liberdade de contratar, nao
foi, porém, jamais entendido e afirmado
como principio absoluto, a salvo de con-
trastes e limitagdes. Assim como nunca se
concebeu o direito de propriedade como
scnhoria absoluta e ilimitada, afirmando-
se pelo contrdrio, limitagdes legais de or-
dem publica e privada aos poderes do pro-
prietdrio, assim nunca se afirmou o princi-
pio de autonomia da vontade como [acul-
dade de contratar tudo que aprouvessc as
partes, sem limites e censuras de ordem ju-
ridica e moral. (...) Esses limites se expri-
mem no segundo principio acima enuncia-
do: o da supremacia da ordem publica. Dele
decorre a proibigio dos pactos contrdrios a
lci ¢ aos bons costumes, e ao estabeleci-
mento de normas especificas de carater im-
perativo, que as partes ndo podem derrogar
convencionalmente, as quais constitluem o
ius cogens contratual. O direito dos con-
tratos aprcscnta-se, assim, constituido de
dois grupos de normas juridicas: normas
imperativas, isto €, inderrogdveis pelas
partes, nas quais se traduzem as imposi-
¢oes de ordem piiblica; e normas supleti-
vas ou declarativas, isto é, aplicdveis se as
partes nao dispuserem de outro modo, so-
bre as quais prevalece a autonomia da von-
tade. (...) O terceiro principio — o da
obrigatoriedade das convengGes — pode ser
considerado simples formulagao diversa do
da autonomia da vontade, ja que ambos se
exprimem na regra de que o contrato [az
lei entre as partes. Mas, enquanto o princi-
pio da autonomia da vontade mira essen-
cialmente 0 momento da estipulagio e da
conclusio do contrato, o da obrigatoriedade
mira os seus efeitos e conseqiiéncias. O que
as partes, por mituo acordo, estipularam e
aceitaram, deverd ser cumprido (pacta sunt
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servanda) sob pena de exccugio patrimo-
nial”."

b) Principio da hipossuficiéncia rela-
tiva. Figura do direito econémico, € que (o-
mou emprestado das politicas neo-sociais da
Republica de Waiver, ao defender, por exem-
plo, o pequeno capitalista ou o pequeno in-
dustrial da voracidade dos grandes grupos
econdmicos com forga e poder de abuso eco-
némico.' Dissociados do conceito de hiper-
suficientes, que sao os auto-suficientes em
posi¢do econdmica superior, € do seu ant6-
nimo llipossuficientes, aqueles que apresen-
tam debilidade econémica absoluta, os re-
presentantes comerciais podem ser caracteri-
zados como hipossuficientes relativos, pois,
na maioria das vezes, apresentam uma debi-
lidade econdmica relativa, ou seja, que é jul-
gado por comparagdo ¢ por critério de pro-
porcionalidade em face do representado."’

Diante desses principios e sobre [orte
influéncia do Direito do Trabalho, nasce a
legislacao sobre representacao comercial,
cuja caracteristica principal é o seu com-
ponente contratual, reafirmado pela prépria
Lei 4.886/1965, pois € ela que permite que
haja representantes comerciais auténomos
com base nos contratos celcbrados, desde
que preencham os requisitos legais. Mes-
mo que, por vezes, o juizo laboral possa
atribuir pouca importincia aos termos do
conlrato entre representantes e representa-
dos, como lembra Chistévdo Malta, “preo-
cupando-se basicamente em verificar se o
trabalhador presta servigos nas condigdes
previstas para a configuragao do emprega-
do, como disciplinado pela Consolidagao
das Leis do Trabalho, art. 3% evidente tam-
bém € a sua natureza contratual.'?

I5. F. C. Santiago Dantas, Problemas de Di-
reito Positivo — Estudos e Pareceres 3, Rio de Ja-
nciro, Forense, 1953, pp. 15 ¢ ss.

16. A. F. Cesarino Jr., Enciclopédia Saraiva
de Direito, Sio Paulo, Saraiva. 1973, p. 230.

17 Para wina visio do assunto, v. Richard de
Stone, Law of Agency, Londres, Cavendish Press,
1998

18. Chistévio Piragibe Tostes Malta, “Repre-
sentante comercial e empregado auténomo™, Reper-
tirio 10B de Jurisprudéncia 3/99, Caderno 2, p. 59.
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namr?::sdgueslées exsurgem da an.zilise d'a
—— Sob:eprc_seylagao comercial: pri-
da Ie; v‘,s-&_vﬁp\oswao da naturcza cogente
Pty SegUndw]a vontade dos-conlral’anles.
o 0 lugar, a protegio que é dada

; sentante, em decorréncia de sua
hipossuficiéncia relativa. O primeiro aspec-
1o claramente se materializa quando se ana-
llsa.. por exemplo, as dissolugdes contra-
luals,. onde, segundo entendimento dos tri-
bunais superiores, afasta-se da “simples in-
lerpretagio de cldusula contratual™, ressal-
lando “o que est4 em jogo € a lei ¢ lei de
cardter social, (...), sobrepondo-se, em con-
sequiéncia, aos pactos. Afinal, do contrato
de representagao comercial, hd de constar,
obrigatoriamente, entre outras, a cldusula
sobre indenizagfo, no caso de sua rescisio.
Na formagdo dos contratos, pressupde-se
declaragdo em conformidade com a lei™."

Naturalmente, decorrem desse princi-
pio maior as normas gerais do novo Cédigo
Civil sobre obrigagdes e contratos, da mes-
ma forma que ocorre em qualquer contrato
atipico. Ou seja, inclui-se nos contratos de
representagao (agora agéncia e distribuigio)
0s mesmos conceilos e principios de boa-fé
contratual e fungao social dos contratos, além
de importantes dispositivos especificos
como, por exemplo, a necessidade de ter
transcorrido prazo compativel com o inves-
timento realizado pela outra parte quando
da denincia unilateral de contrato (art. 473).
Mais uma vez, tais principios, “humanizam”
o contrato; sua aplicagao cautelosa, contu-
do, implica em critério de equidade.

Ha, contudo, de se distinguir do con-
trato de distribuigdo. Infelizmente, como

19. ST). REsp 9.144-MG, Rel. Ministro Nilson
Naves, registro 91047414, Muitos foram, no entan-
10, os criticos de tais prerrogativas. Melhor sumari-
zou-as, o Prof. Bulgarelli, quando indagou se “nio
sena mais consentdneo com a liberdade da mniciati-
va privada — reconhccida a profissionalidade ¢ a
autonorma do representante — deixar que as disso-
lugdes contratuais por culpa do representado se re-
solvessem ¢m perdas ¢ danos, de acordo com as nor-
mas comuns do direito obrigacional?” (W. Bulga-
rell, ob. cit., p. 505).

lembraram Aradjo Cintra ¢ Berger, a ter-
minologia empregada no Cédigo Civil pode
criar grande confusiio; ndo se trata da dis-
tribuigdo fisica do varcjo; antes € aquela
que é “caracterizada pela compra dos pro-
dutos do fornecedor para posterior reven-
da, negécio realizado portanto em nome
préprio ¢ por conta e risco do distribuidor”.
Ao contrdrio da agéncia, ndo ha que se fa-
lar em remuneragao paga pelo fornecedor.
Tal distribuigio era e continua sendo con-
trato atipico, posto que nio regulado ex-
pressamente na lei, excelo com rclagao a
distribuigdo de veiculos automotores, ob-
jeto da Lei Ferrari (Lei 6.729/1979). Alir-
mam aqueles articulistas: “Utilizando o
nome distribuig¢do, o Cédigo Civil contem-
pla uma nova e diferente figura contratual,
que nada mais € do que um desdobramento
da relagdo de agéncia. A distribuigdo do
Cédigo Civil é contrato de agenciamento
de negécios em favor do proponente, com
a particularidade de que os bens objeto do
agenciamento encontram-s¢ na possec do
agente, que passa a ser chamado também
de distribuidor. Todo o capitulo de agéncia
e distribuigdo corrobora tal constatagao,
desde a definigdo da distribuigiio como um
derivado da agéncia (art. 710) até as dispo-
si¢oes sobre o direito do distribuidor a re-
muneragao por necgocios concluidos cm sua
zona sem sua interferéncia (art. 714) e di-
reito a indenizagdo no caso de diminuigdo
no atendimento de propostas (art. 715), to-
das referentes apenas a contratos de apro-
ximagio entre comprador ¢ vendedor e nun-
ca 2 aquisigao de produtos para revenda por
conta prépria”.

Por seu turno, o scgundo aspecto men-
cionado, claramente estd materializado na
necessidade de harmonizar as relagoes en-
tre representantes e representados, obriga-
térias € cogenles cm relagiio ao parceiro
contratual, “um respeito obrigatério aos
normais interesses do outro contratante,
uma agio positiva do parceiro contratual
mais forte para permitir ao parceirc contra-
tual mais fraco as condi¢des necessarias
para a formagido de uma vontade racio-
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nal”.?" Assim é que o principio da hipossu-
ficiéncia relativa também passa a ocupar
posicao central ao tentar promover o equi-
librio cntre relagGes desiguais.

3. A remuneragdo
do representante comercial

Como retribui¢do pelo exercicio da
representagio, o representado faz jus a co-
missdo. De origem latina, commissione, ori-
ginalmente, se pressupunha encargo, ato de
cometer.?' Atualmente, comissio significa
remuneragio ou gratificagio paga pelo co-
mitente ao comissionado.

O principal dircito do representado €,
assim, o rccebimento da remuneragio, a
qual adquire direito, como asscvera Bul-
garelli, quando o comprador efetuar o pa-
gamento ou na medida em que faga par-
ccladamente.® Devem as comissoes devi-
das, accitos ajustes e acertos, serem pagas
mensalmente. A jurisprudéncia firmou po-
sicdo que: “O contrato de representagdo
comercial, como de entendimento corren-
te, ndo leva a que scja a remuneragao devi-
da em razdo apenas do trabalho realizado
mas sim em decorréncia do resultado qtil
desse. Deste modo, nio concluido o negé-
cio, de cuja intermediagio incumbe-sc o
representante, niao lera direito, em princi-
pio, & comissdo. Entretanto, realizado o
negacio. sc vier a ser desfeito. apenas por
ndo convir ao representado sua cxecugdo,

responderd pelo pagamento daquela™.?!

Temos, portanto, que dentre os direi-
tos do representante estd o de receber a
comissido correspondente ao servigo pres-
tado.” O pagamento delas é uma obriga-

20. Claudia Lima Marqucs, “Os contratos de
crédito na legislagio brasileira de prote¢io ao con-
sumidor”, Revista de Diretto do Consumidor 18157,
ano 2, abr.-jun. 1996

21. Harper, A Dictionary of Latin, Londres,
Websiter, 1965, p. 231.

22. Waldtrio Bulgarclli, ob. cit., pp 164-1685.

23. REsp 3.012, Rel. Min. Eduardo Ribeiro,
data da decisio 10.9.1990.

24. “An. 32 O representante adquire o direito
As comissdes quando do pagamento dos pedidos ou

¢do fundamental do representado, ndo de-
pendendo, muitas vezes, como [icard con-
signado abaixo, do recebimento integral do
preco ou da execugao do contrato.

De acordo com a Lei, e¢la deve ser cal-
culada pelo valor total das mercadorias ven-
didas, ou seja, pelo valor do contrato agen-
ciado, incluido ai todos os custos, impos-
tos e lucros do representado. Nio € autori-
zado pelo diploma legal que se exclua qual-
quer valor da base de cdlculo da comissio.

Ponto importante € a vedagio as par-
tes de estabelecer contratualmente que as
comissoes dos representanies comerciais
incidam sobrc os pregos de venda na con-
dicdo a vista. descontados determinados
valores, como por cxemplo, os impostos ¢
custos. Observamos claramente na legisla-
¢do pdtria (Lci 4.886/1965, art. 32, § 49),
que o comissionamento do representante
comercial se dard pclo valor total das mer-
cadorias (custo + lucro + tributo) ¢ assim
deve ser calculada. A nogao de valor total
das mercadorias em nota fiscal esta csculpi-
da no Direito Tributdrio, ao estabcelecer, no
art. 37, HI, do Cédigo Tributdrio Nacional,
que, ressalvados os casos expressamente
previstos, a base de cdlculo do imposto se
dara com base no valor total da operagio,
compreendendo o valor das mercadorias ¢
scrvigos, [gualmente, a jurisprudéncia paci-
ficou que a basc de cidlculo do ICMS € o
valor da mercadoria no momento da venda,
cxpresso como o valor destacado e identifi-
cado na nota fiscal como valor total. Encar-
£0S ou juros, se niio intcgrantes do prego, ¢,
portanto, ndo expressos como valor da nota
fiscal ndo compdem o seu valor total.

O festejado Rubens Requido, em seus
comentdrios a lei, ensina que “o represen-
tante comercial adquire o direito s comis-
soes quando do pagamento dos pedidos ou
propostas (...)".** ainda que a efetuagio do
pagamento da comissio s6 se dé no mo-
mento do seu efetivo encaixc.

propostas. (...). § 4°. As comissdes deverdo ser cal-
culadas pclo valor total das mercadonas™.
25. Rubens Requido, ob cit., p. 201.
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Portanto, resta claro que o represen-
lante adquire o direito de receber a sua re-
muneracao logo que o comprador efetue o
pagamento ou a medida que o faga parce-
ladamente, calculadas pelo valor total das
mercadorias, conforme resposta do quesi-
to anterior. Caso o contrato ndo estabelega
regras e prazos para o pagamento, este re-
ger-se-4 pelas disposigoes do art. 33 da Lei
4.886/1965. O mesmo artigo, no seu § 12,
disciplina as regras que excetuam o direito
de o representante receber a sua comissio.?
O representante também nio ter4 dircito a
receber a comissao se o negdcio for desfei-
to por sua culpa. Fora dessas hip6ieses, o
represcntantc sempre fard jus a receber o
valor das comissdes dos negécios agencia-
dos por ele, independentes do prazo do con-
trato. Assim, a comissdo deve ser paga so-
bre o valor total das mercadorias, sem a
dedugdo de impostos ou custos diretos ¢/

ou indiretos, ou ainda, de encargos finan-
ceiros de qualquer natureza.

Como obriga¢io fundamental do re-
presentado, depreende-se que o pagamen-
10 da comissio € a conclusdo de sua obri-
gacgdo ou o aperfeigoamento da execugio
de seu contrato, e ndo uma situagao a ser
ainda dirimida. Para melhor compreensao
deste ponto, transcreve-se o entendimento

da jurisprudéncia nacional, que de forma
cabal firmou:

Representagao comercial. Comissao.
Moeda estrangeira.

A comissdo a que tem direito o re-
presentante comercial, pela intermediagao
em neg6cio realizado em moeda estran-
geira, calculada sobre o valor do negécio,
deve ser expressa em moeda nacional, feita
a convers3o pelo cimbio do dia do paga-
mento do prego, corrigida, a partir dai, pe-

26. “Art. 33 (...) § 1° Nenhuma retribui¢io
serd devida ao representante comercial, se a falta de
pagamento resultar de insolvéncia do comprador,
bem como se o negécio vier a ser por ele desfeito ou
for sustada a entrega de mercadorias devido 2 situa-
¢do comercial do comprador, capaz de comprometer
ou tomar duvidosa a liquidagdo.”

los indices oficiais de atualizag¢ao. Recyr-
so conhecido e provido em parte.”

Civil. A¢do de indenizagdo. Contra-
to de representagao. Rescisdo unilateral.
ComissGes sobre descontos concedidos
pela comitente. Pagamento por servigos
de cobranga. Atraso no pagamento das co-
missdes. Juros e corre¢do monetiria,

(1) O comitente pode conceder o des-
conto que lhe aprouver, nas mercadorias
vendidas por seu representante, dado que
s6 a ele compete fixar o preco final dos
seus produtos, devendo as comissdes ser
fixadas pelo efetivo valor das operagdes
de venda. (2) Prevista no contrato a obri-
gacdo de cobranga dos titulos oriundos da
atividade mercantil resultante da represen-
tagcdo, nao tem o reprcsentante dircito a
comissao extra sobre tal servigo. (3) Nia
se reconhece ao representante o direito a
juros e corre¢io monetdria sobre comis-
sdes pagas com atraso, quando essa prati-
ca sc entende por tempo prolongado, com
a ticita conformagio do credor. (4) Ape-
lagdo conhecida e desprovida. Unanime.”

Quando se interpreta a Lei 4.886/
1965, como j4 referido, hd de se ter em
mente de que estamos diante de uma lei de
cardter social, sobrepondo-se ela, em con-
seqliéncia, sobre os paclos e contratos, ape-
sar de sua nalureza contratual.” Portanto,
qualquer estipulagio em sentido contrério
ao seu comando legal seria nula dc pleno
direito.

Por fim, a comissao ¢ definida como
sendo diretamente uma porccntagem que
deva ser calculada pelo valor total das mer-

27. REsp 31.712-SP, Rel. Min. Ruy Rosada
de Aguiar, unanime, 21.6.1994

28. TIRJ, apelacdo civel APC4001896, Rel
José Dilermando Meireles, uninime, j. 12.8 1996.

29. F C. Santiago Dantas, ob cit., explicita
tais razdes: “Regido pelos principios da autonomia
da vontade, da supremacia da ordem publica ¢ da
obrigatoriedade das convengdes, ele oferecia a0 ca-
pitalismo industrial nascente um poderoso instrumen-
to de ascensdo, adaptdvel a todas as necessidades da
circulagiio da riqueza. Era, a0 mesmo tempo, a obra
mais acabada do racionalismo juridico, ndo sé pelo
fundamento l6gico de suas regras ¢ principios, como
pela flexibilidade dos seus quadros sistemadticos”.
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cadorias vendidas, ou seja, pelo valor do
contrato agenciado. A nogido de total im-
plica naquilo que constitui ou abrange um
todo, ou seja, aquilo que é completo, e que
€ o resultado de uma determinada soma, a
soma das mercadorias individual e efeti-
vamente vendidas, conforme relagdo na
qual conste uma discriminagéo clara e pre-
cisa das mesmas.

Assim, o recebimento da comissao
independe de outra agdo, por ser caracle-
ristico de uma relagio de subordinagio eco-
némica definida — a relagio da represen-
tagao. Nao ¢ a exclusividade ou a assungio
de riscos, elementos que definem a repre-
sentagao, mas a sua remuneragao varidvel
e dependente. Acentuou, com precisio, o
Egrégio Tribunal do Trabalho, em acérddo
onde define a relagio de subordinagio cco-
némica, da qual a comissio € a sua remu-
neragdo, estabelecendo que *“tanto o empre-
gado quanto o represcntante comercial au-
ténomo podem exercer fungdes semclhan-
les e, por isso, lanto quanto no mandalo, as
duas situagdes devem ser examinadas ndo
pelo objeto da prestacio, mas pelo vinculo
da subordinagio. A subordinagio, entretan-
to. nio deve ser confundida com as obriga-
¢Oes inerenles ao representanie comercial
auténomo, tais como a de fornecer ao re-
presentado informagdes detalhadas sobre o
andamento dos negodclos a scu encargo,
quando lhe sdo solicitadas, ou dedicar-se a
representagio de modo a expandir os ne-
gocios do representado € promover 0s seus
produtos, como dispde a Lei 4.886/1965.
A subordinagdo a ser considerada é aquela
prépria do empregado ao empregador. a
chamada subordinagdo juridica, que pres-
supde dependéncia econémica (por meio
das comissdes auferidas), técnica ¢ sobre-

tudo, hicrarquica™.*

O Representado nio pode, por forga
do disposto no § 7°,do art. 32, da Let 4.886/

30. Ac do TRT da 12® R,, de 8.3.1983, RO-
1.190/82, Rel. Juiz Umbenio Grillo, cit. in Reperti-
rio de Jurisprudéncia, v. 111, 1985, verbete 1.420.

1965,* alterar livremente o contrato, prin-
cipalmente no tocante a2 remuneragao dos
representantes comerciais que ja possuiam
contrato firmado. Nos termos do referido
paragrafo, qualquer tentativa do Represen-
tado de modificar termos e condi¢es ante-
riormente acordadas serd vedada caso a al-
teracdo vise, direta ou indiretamente, dimi-
nuir da média dos resultados auferidos pelo
representante nos ultimos 6 (seis) meses de
vigéncia da relagio previamente existente.
Esta regra vem de encontro ao principio
supra exposto da hipossuficiéncia do repre-
scntante comercial e das caracteristicas so-
ciais da Lei 4.886/1965, estabelecendo que
nenhuma alteragdio que resulte ecm condi-
¢ao inferior aquela contratada poderd ser
efetivada. Portanto, caso a empresa repre-
sentada imponha nova condig¢io contratual,
através de um novo contrato ou de um adi-
tamento do ja existente, e esta nova condi-
¢ao cause uma diminuig¢do no recebimento
dos representantes, implicando, direta ou
indirctamente, a diminuigio dos resultados
auferidos por eles nos dltimos 6 (seis) me-
ses, a empresa representada ficard sujeita a
responder pelos danos causados aos repre-
sentantes, podendo, ainda, responder por
ilicitos do direito econémico, como, por
exemplo, por abuso de poder econémico.

Entretanto, € possivel que o represen-
tante comercial reduza unilateralmente a
sua comissao em determinado negdcio es-
pecifico. a fim de viabilizar a realizagao de
uma venda especifica. O representante co-
mercial pode, em certos casos, até renunciar
ao direito de receber a comissao, especial-
mente naquelas vendas que visam apenas
ampliar o mercado e ndao geram lucro ime-
diato. Em qualquer destas hipéteses (redu-
¢ao ou renuncia da comissio), o represen-
tante podera propor tais solugdes ou situa-
¢oes, nao existindo previsio legal para tal,

31. Ant. 32, § 7°: “Sio vedadas na representa-
¢iio comercial alteragGes que implhiquem, dircta ou
indiretamente, a diminuigdo da média dos resulta-
dos auferidos pelo representante nos Gltimos 6 (seis)
meses de vigéncia™
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‘;E:lgmumdo-se manifestagio de vontade

NOma. Nestes termos, a empresa repre-
Sentada devers adotar certas medidas pre-
thn}was, tomando certos cuidados neces-
Sarios, visando instrumentalizar a requisi-
€20 do representante comercial, devendo
Paratal individualizar as situagdes, firman-

do um instrumento especifico ¢ vinico para
cada nova situagio.

A legislagdo vigente aplicivel & espé-
cie fixa um dia especifico para o pagamen-
to da remuncragio do representante comer-
cial, qual seja, todo dia 15 do més subse-
qiicnte ao da liquidagdo da fatura.®? A data
¢ um marco. apés o qual o representante
passa a ter direito ao recebimento das co-
missdes. Contudo, € permitido que a repre-
sentada cfetue o pagamento de comissiio de
forma antecipada, visando capitalizar o re-
presentante comercial, para o incremento,
melhoria e desenvolvimento dos negdcios,
fazendo a compensagio de 1ais valores pa-
gos com comissdes futuras. Trata-se de uma
faculdade do Representado, que deve ser
expressamente prevista em contrato, tendo
em vista ndo haver previsao legal para tan-
to. Resta explicita uma preocupacio, tanto
com a forma, como com o documento que
formalizario tais antecipagdes ¢ conseqiien-
les compensagdes. Assim, além de previ-
sdo contratual expressa e clara, faz-se ne-
cessdria a contratagao de um aditivo con-
tratual para cada antecipagdo paga, bem
como a previsdo para eventuais compensa-
¢Oes de valores, caso o pagamento do com-
prador ndo se efetue. Ou seja, o Representa-
do devera buscar munir-se de elementos su-
ficientes. visando proteger-sc contra even-
tuais e futuros problemas ou até agdes ju-
diciais pleitcando a devolugao de quantias
descontadas a titulo de compensagao.

32. Art. 32, § 1°, da Lei 4.886/1965: *§ 12. O
pagamento das comissdes deverd ser efetuado até o
dia 15 (quinze) de cada més subsequente ao da li-
quida¢iio da fatura, acompanhada das respectivas cé-
pias das notas fiscais". Este parigrafo foi acrescen-
tado ao texto legal apés a reforma da lei em 1992,
pela Let 8.420.

4. Hipoteses de ruptura
da relacao contratual
e de suas consegqiiéncias juridicas

Como se sabe, uma das condigoes de
validade e eficdcia contratual é a manifes-
tagdo explicita ou ticita da vontade.” As-
sim, nao € demais refrisar que contrato ¢é
espécie de negdcio juridico que se realiza
mediante o consenso miituo, tendo em vis-
ta a satisfagdo de determinados interesses
juridicos, sejam necessidades ou utilidades
e, como tal, depreende-se que tenha dois
tipos de requisitos, os objetivos e subjeti-
vos (aqueles referentes ao seu objeto, se
licito ¢ possivel, e este quanto 2 capacida-
de das partes e de seu consentimento).™

Se € relativo a convergéncia da vonla-
de, do consenso — solus contractus obligat
— um dos principios que passard a alber-
gar é também a sua retratagao. Distingue-
se a obrigatoriedade contratual da possibi-
lidade de inalterabilidade. Enquanto € pres-
suposto de que o contrato tenha estabilida-
de, no sentido de que cle ndo sc presta a
mutagdes, preservando os interesses dos
contratantes até a extingdo do negdécio juri-
dico, em cardter excepcional e em circuns-
tincias imprevistas, especialmente nos ca-
sos de resolugio ou resiligdo.

No caso dc representagido comercial,
a Lei 4.886/1965 preceitua de forma mi-
nudente as hipdteses de rescisio contratual.
O seu art. 34 dispde que a denincia, por
qualquer das partes, scm causa justificada
(entenda-se causa justificada como aquela
que tem comprovagio judicial de algum fa-
to, mediante documentos e testemunhas, a
fim de servir de prova em processo regular)
e desde que tal contrato esteja vigorando
por mais de 6 (seis) meses, obriga-se, sal-
vo outra garantia prevista, a concessio de
prévio aviso com antecedéncia minima de
trinta dias, ou ao pagamento de importan-

33. Roberto Senise Lisboa, “Principios gerais
dos contratos”, RT 745/27-40, Fasc. Civil, ano 86,
nov. 1997.

34. Idem, ibidem, p. 29.
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ciaigual a 1/3 das comissdes auferidas pelo
rcpresentante, nos (rés mescs anteriores.

Em rclagdo ao representado, de acordo
com o arl. 35, constituem-se motivos juslos
para a rescisdo: (a) desidia do representante
no cumprimento de suas obrigagdes decor-
rentes do contrato; (b) a prdtica de atos que
importem c¢m descrédito comercial do repre-
sentado; (c) a falta de cumprimento de quais-
quer obrigagdes inerentes ao contrato de re-
prescntagdo comercial; (d) a condenagao
definittva por crime considerado infamante
e. finalmente, (e) for¢a maior. Pelo lado do
rcprescntado. poderad ele rescindir o contra-
o quando estiverem prescntes 0S motivos
clencados no art. 36: (a) redugao de esfera
de atividade do representante em desacordo
com as cldusulas do contrato; (b) a quebra,
direta ou indireta, da exclusividade, se pre-
vista no contrato; (c) a fixagdo abusiva dc
pregos, em rclagdo a zona do representante,
com o exclusivo escopo de impossibilitar-
Ihe agdo regular; (d) o ndo-pagamento dc sua
retnbuicao na época devida; e, também, (e)
for¢a maior.

Sobre a indenizagdo, disciplinao NCC
que, no art. 715 que “o agentc ou distribui-
dor tem dircito a indenizagdo se o propo-
nente, sem justa causa, cessar o atendimento
das propostas ou reduzi-lo tanto que sc tor-
na antiecondmica a continuagio do contra-
to” O agente ¢ o distribuidor organizam sua
atividade de modo a viabilizar as vendas
dc produtos do fornecedor. Desse modo, se
este, sem justa causa, nao mais atender as
solicitagdes do agente ou do distribuidor ou
rcduzi-la de modo que a continuagido do
contrato nio ¢ mais producente, torna-sc
devido o pagamento de indenizagdo. Visan-
do a evitar maiores conflilos caso isso ve-
nha a ocorrer, ¢ importanic que o contrato
de agéncia ou de distribuigio ja cstabeleca
as consequéncias advindas desse {ato.

Decorre também o preceito do direito
de retengdo nas hipéteses do representado
sc ressarcir de danos causados pelo repre-
sentante, consoante li¢oes de Waldemar
Ferreira, emérito comcrcialista da Faculda-
de de Direito da USP: “quem legitimamen-

tc detenha coisa mdével ou titulo de crédito
de scu credor, dele recebido ou mesmo, de
outrem, a fim de entregar-ihe, tem a facul-
dade dc reté-lo consigo até que seu crédito
seja pago”.* No entanto, se o direito de re-
lengdo estd expressamente disciplinado pela
lei em rclagcao ao representante, ecm rela-
¢do ao representado. silenciou, ndo aplican-
do 0 mesmo critério.* O novo Cédigo Ci-
vil também silenciou a respcito.

Finalmente, é importante uma anélise
mais detalhada da indenizagio devida pela
rescisdo de representagio comercial estabe-
lecida pelo art. 27 daquela Lei, alinea j,
onde se fixa que: “indenizagao devida ao
representante, pela rescisiio do contrato fora
dos casos previstos no art. 34, cujo mon-
tante ndo serd inferior a um vinte avos (1/
20) do total da retribuig¢do auferida durante
0 lempo cm que exerceu a representagio, a
contar da vigéncia desta lei”.

Asscgura ao representante este inciso
a uma indenizagdo determinada na hipdte-
sc de rescisdo unilateral. Evidente que nio
sc estabelece o quantum enquanto direito
do excrcicio da representagdo. mas. dile-
rentemente da indenizagio pela rescisio
motivada (ubi lex non distinguir nec nos
distinguere debemus — independe do pra-
zo ncle ajustado). a rescisio imotivada e
antecipada visa aos contratos por lempo
indeterminado, nao se aplicando adiscipli-
na do novo Cdédigo Civil.*” Saobre isto, por-

35 Waldcmar Ferreira, Tratado de Direito Co-
mercial, v. 11, p. 413, n 2.557.

36. Rubens Requido. ob. cit.. p. 233. O Prof.
Requido entende de forma particular que para “diri-
mir quaisquer davidas que ainda persistissem no di-
rcito brasileiro, sobre a faculdade de o representante
comercial reter bens ¢ valores do representado, para
garantir crédito seu niio pago pelo mesmo, em virtu-
de de niio haver let expressa concedendo-o, ficil se-
ria desfazé-las. invocando, por analogia. o direito de
retengdo que a lei outorga ao mandatdrio sobre o
objeto do mandato. O Codigo Comercial. com efei-
to, no ant. 156, confere ao mandatdrio o direito de
reter. do objeto da operagiio que lhe foi cometida,
quanto baste para o pagamento de tudo quanto lhe
for devido em conseqiiéneia do mandato™.

37. Cf. “sendo de representagio comercial o
contrato em tela, escapa a disciplina do Cédigo Ci-
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in;g;giglralo de representagio extﬁqgue-
ey por ftlt_: estipulado. permitindo,
€ rescisao antecipada de tal con-

tralo, por ato imotivado. o pagamento de
Indenizacio, preservado a dentncia, por
qualquer das partes, apés seis meses de vi-
gencia, com a obrigagio de pré-aviso de 30
dias ou 0 pagamento de quantia cquivalente
a 1/3 das comissdes auferidas pelo repre-
Sentante nos Gltimos trés meses. de acordo
com o art. 34. J4 a extingdo do contralo,
como lembra Orlando Gomes, nio se con-
funde nem com rescisao nem com denincia,
e ndo gera qualquer direito a indenizagio.™
Desta forma, é devida pelo Represen-

tado a indenizagiio prevista no art. 27 da

Lei 4.886/1965, na hip6tese do represen-

lante comercial rescindir unilateralmente o

contrato sem juslo motivo, mesmo que nio

tenha havido qualquer comunicagio pré-

via™ O fato de a rescisio ser motivada pelo

represcntante, € nao pelo representado, nio

altera em nada o dispositivo cogente do art.

27, tendo em vista que o caput cstabelece

que no contrato de representagio por es-

crito devera constar, obrigatoriamente, hi-

pétese de indenizagio, excluidas aquelas

previstas no art. 35. Assim, os institutos ju-

ridicos que se referem o art. 27 e o art. 34

ndo se confundem. Enquanto o primeiro

estabelece a obrigacao de indenizar, o ou-

tro estabelece a obrigagio de aviso prévio.

vil, subordinando-se, 1sso sim, A lei especifica rege-
dora da matéria, ou seja. & Lei 4. 886" (Ac. da 3*
Camara Civil do TIMG, 29.12.1977, Rel. Des. Cor-
reia de Amorim). 4

38. Orlando Gomes, Contratos, 7° ed., Foren-
se. 1979, p. 157.

39. V. acérdio do STJ referente ao julgamento
do RE 9.144-MG, cujo Relator foi o Ministro Nilson
Naves. com a seguinte ementa: “Representagdo co-
merciul (Lei 4.886/1965). Denunciua do contruto, sem
motivo justo. Indenizagao. O contrato dessa espécie
ha de prever, e sempre, a indenizagio devida ao re-
presentante, no caso de sua rescisio. E de ter-se por
equivocada a referéncia ao art. 34, contida no an.
27, letra j; a referéncia ¢ ao art. 35 (RE-81.128, in
RTJ 75/619) O pré-aviso nio exclui a indenizagdo

devida ao representante: no caso de omissio do con-
trato, aplica-se o pardigrafo tnico do art. 34. Recurso
especial conhecido, por ambas as alineas, ¢ provido™.

A indenizagdo serd devida, segundo o art.
27, alinea j, pela rescisdo do contrato por
razdcs imotivadas de rescisiio, observando-
se a necessidade de aviso prévio, sendo que
o montante indenizdvel nio sera inferior a
um vinte avos (1/20) do total da retribui-
¢ao auferida durante o tempo em que exer-
ceu a representagao.

Desta forma, pode-se afirmar a existén-
cia de duas indenizagdes distintas, qual se-
jam, aquelas decorrentes da rescisao unila-
teral do contrato por parte do representante
comercial, sendo que numa situagio existe,
e ndo outra nio exisle, a comunicagio (avi-
so prévio) nos termos do art. 34. A comuni-
cagao prévia de no minimo 30 (trinta) dias,
por si s, ndo ¢é obrigaltdria, entretanto, caso
o representante nio conceda, a sua indeni-
zagdo serd aquela prevista no art. 34 da lci
que regula a representagio comercial.

Com relagdo ao montante devido, em
virtude da rescisdo contratual e a conse-
qiiente indenizagio, o Representado terd a
faculdade de descontar das comissdes vin-
cendas e ndo pagas ao representante comer-
cial o valor decorrente da indenizagdo. As-
sim, caso exista algum valor eventualmen-
te ainda devido decorrente da sua regular
atividade dc representagdo comercial, por
qualquer motivo que sc¢ja, poderao as par-
tes rcalizar o desconto deste com a indeni-
zagao. No que lange a hipétese do repre-
sentante ndo conceder ou ndo autorizar 0
desconto, na hip6tese em que se recusa a
cumprir o pré-aviso, aplicar-se-ia o direito
de retengdo previsto no art. 37, “com o {im
de ressarcir-sc de danos por estc causados™,
enquanto compensagio por eventuais pre-
juizos. A clara exegese da norma mostra
quc a recusa, tanto no cumprimento do pré-
aviso, quanto na sua substituigdo pecu-
nidria, ensejaria um justo motivo que po-
deria, em tese, levar a retengao, pelo repre-
sentado, das comissdes vincendas, exercen-
do débito (se for o caso) daquilo que ainda
nao foi pago.

Outra hipétese, que pode gerar algu-
ma espécie de questionamento, € aquela
referente ao falecimento ou invalidez per-
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manente do representante comercial no cur-
so da relagdo contratual. Neste caso, po-
decr-se-ia alegar ser devida pelo Represen-
tado a indenizagao prevista no art. 27 da
Let 4.886/1965. Entretanto, tal entendimen-
to nao procede. Como esclareccu o Prof.
Bulgarelli, “como os contratos nascem,
também morrem; diz-se que se extinguem,
0 que ocorre, normalmente, pelo cumpri-
mento das obrigagdes™.* Contudo, alguns
contratos, por suas caracteristicas préprias,
como o de represcntagio comercial cele-
brado com pessoa fisica, termo da Lei
4.886/1965, ou com pessoa natural, con-
ceito do Cdédigo Civil, assumem um cara-
ter personalissimo (intuitu personae) e
aprescntam a morte de um dos contratantes
como molivo para a dissolugio do pacto
celebrado.” Sobre este tema, o eminente
jurista Caio Mairio da Silva Pereira escla-
rece: “quando um contrato € celebrado in-
tuitu personae, a impossibilidade da exe-
cugdo sem culpa, como a morte daquele em
consideragio do qual se ajustou, tem como
conseqiiéncia a sua resiligio automadtica,
dado que € insubstituivel a parte falecida.
Esta cessagdo pode-se dizer resiligao con-
vencional tdcita, por entender-se que os
contratantes o avengaram com a cldusula
implicita de extingdo”.*> O mesmo con-
ceito se aplica para os casos de invalidez
pcrmanente do representante, desde que a
invalidez o proiba de executar as suas ati-
vidades laborais cotidianas. Ndo existin-
do culpa dos contratantes pela resiligao
convencional ticita, nenhuma indenizagao
serd devida na sua ocorréncia.” Ressalte-
se, entretanto, que tanto a morte do repre-
sentado, como a sua invalidez, nido preju-

40. Waldirio Bulgarclh, ob. cit., p. 157.

41. O Cédigo Comercial, no item 3 de seu art.
157, é expresso ao estabelecer que “o mandato aca-
ba' (...) 4. pela morte natural ou civil (...)".

42 Caio Mdrio da Silva Pereira. Instituicoes
de Direito Civil, v 111, Rio de Janciro, Forense, 1992,
p 102.

43 Resiligdo pode ser definida como a facul-
dade estipulada no conirato de as paries dissolverem
a avencga unilateral ou bilateralmente. V. Orlando

Gomes, ob. cit.
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dicam a validade dos atos por ele pratica-
dos. Esse é o entendimento dos Tribunais
patrios:
Representagdo comercial auténoma.
Morte do representante. Indenizagio.

Representagdo comercial auténoma.
Nio ¢ devida indenizagdo quando a exe-
cugdo do contrato se torna impossivel pela
morte do representante.™

Representa¢ao comercial auténoma.
Contrato verbal. E competente o Tribu-
nal de Justigca para as agdes oriundas do
contralo de representagio, que ¢ tipico,
distinto do mandato, ajusic de trabalho,
prestagdo de servigo, mediagido e comis-
sao mercantil. A aparéncia governa a ali-
vidade comercial e engendra cfeitos quan-
do o ato praticado nio conflita com a or-
dem recebida e ou a natureza do negécio
realizado. A morte do representante ex-
tingue o ajuste. Se o filho, que trabalhava
com o falecido, prosseguiu nos ncgdcios,
fé-lo em nome préprio, sem subrogar-se,
como sucessor, nos direitos do sucedido.
A autorizagdo para vender tecidos na pra-
¢ado Rio de Janeiro ndo tem o talento de
transferir-lhe representagdo comercial au-
tdbnoma existente, anteriormente, com O
falecido pai. Os principios da cconomia
processual e da finalidade prética do pro-
cesso estimulam o aproveitamento do que
fo1 produzido, mixime quando as paries,
principalmente a ré, que antes se opuse-
ra ao proccdimento sumarissimo, com ele
anuira, ao declarar-se satisfcita com a ati-
vidade processual cumprida. Provimen-
to do apelo para julgar improcedentc a
agdo, com inversdo dos 6nus sucumbeén-
cias.**

Percuciente € a afirmagio de Susse-
kind ¢ Maranhdo. no Ambito do Direito do
Trabalho, ao afirmarem que: “(...) a reno-
vagio do contrato a prazo de representante
comercial ndo o transforma em relagio ju-
ridica por tempo indeterminado, ainda que

44. Apclagio civel, processo 1992 001.01167,
Rel. Des Marden Gomes, unidnime, § 5.1992.

45. Apelagdo civel, processo 1987 001.00359,
Rel Des. Mello Serra, uninime, 7.4.1987.
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OS contratos se sucedam sem solugdo de
Conuinuidade. A prorrogagio ou recondugio
lacn? do contrato ¢ que gera essa transfor-
Magao. sendo que a expressa s6 a determi-
na, se assim acordarem as partes™.*

_ Na mesma esteira, 0 mestre baiano in-
dica que a recondugio expressa, prolonga-
mento mediante expresso acordo de vonta-
des. ndio ocorre a conversdo dos contratos

46. Armaldo Sussekind ¢ Délio Maranhio, ob.
cit.. p. 277.

47. Orlando Gomes, ob. cil., p. 278.

48. Anolte-sc ainda que. segundo REsp 4.474-
SP, scgundo o Ministro Athos Carneiro, (.. ) irrepro-
chivel a interpretagio que a lei, em seu an. 27, letra
j ¢ parigrafo dmico, ¢ ants 34 ¢ 35, atribuiram as
instincias locais. Uma coisa ¢ a denuncia vazia do

por tempo determinado em contrato por
tempo indeterminado.’

Imperioso é concluir que a expressao
“atempo em que exercen a represen!acﬁo"
diz respcitlo aos contratos por prazo inde-
terminado ¢ que na rescisdo injustificada
do contrato, a indenizagdo pode abranger

apenas o tempo dc representagio da vigén-
cia do contrato.*™

contrato por qualquer das partes, que obriga A con-
cessdo do pré-aviso ou pagar ressarcimento substitu-
tivo do pré-aviso. Outra coisa, a indenizagio devida
ao representante no caso de rescisio do contralo, S0
mente compreensivel nas hipéieses de rescisdo sem
justa causa (...). Nio teria sentido algum, seria fora
de todo o sistema e de toda a justi¢a, a alternatividade
pré-aviso ou a indenizagio da letra .



